
Проблемы закупочной деятельности
Любая организация помимо получений выручки так же несёт определённые траты или другими словами издержки. Издержки на закупочную деятельность при этом наиболее ощутимо сказываются на финансовой составляющей организации, и мы повсеместно слышим призывы экономить на закупках. К сожалению большинство менеджеров отдела закупок видят только самый очевидный из путей сокращения издержек, а именно снижение стоимости закупаемой продукции, что зачастую из-за снижающегося качества товаров и материалов приводит к совершенно противоположным результатам, общие затраты не уменьшаются, а только растут. 
Выбор темы работы, направленной на изучение издержек связан с желанием разобраться в проблеме глубже и найти альтернативные способы снижения затрат на закупочную деятельность предприятий. 

Актуальность подобного исследования обоснована современными запросами российского и мирового бизнес сообщества. Пожалуй, каждый предприниматель заинтересован в сокращении затрат своей фирмы без потери качества продукции, оттока постоянных клиентов и соответственно без потери выручки. Особенно важным такой запрос становится в наше время, когда выходить на очередной виток увеличения прибыльности путём освоения новых рынков сбыта становится всё труднее в виду насыщенности торгового пространства. В связи с этим сегодня наблюдется устремление в сторону повсеместного снижение затрат, бережного отношения к процессам и финансам. Почти каждый день с экранов телевизора доносятся новости о бережливом производстве, бережливом правительстве [1], бережливой поликлинике [2] и определённо подобные изменения уже затрагивают и закупочную деятельность. Но что сокращать в закупках? Стоимость? Качество? Количество? Быть может складские площади или штат сотрудников? Какие последствия будут у того или иного шага? Где доказательства целесообразности подобных действий, где просчитанный результат в цифрах? Ответы на эти вопросы не лежат на поверхности и требуют глубокого анализа. 

Целью предстоящего исследования является нахождение путей снижения издержек в закупочной деятельности. 
Объектом исследования является закупочная деятельность малого предприятия. Предметом исследования являются издержки, которые вынуждены нести организации осуществляя закупочную деятельность.

Для достижения поставленной цели необходимо решить ряд задач, а именно: определить типовые процессы происходящие в закупочной деятельности, выявить ключевые факторы изменение которых влияет на функционирование всей системы, чётко выстроить взаимосвязи между этими факторами, сконструировать имитационную модель закупочной деятельности, обладающую всеми выявленными факторами и связями, рассмотрев работу системы с различными исходными данными найти настройку при которой работа предприятия окажется наиболее экономически выгодной. 
Ожидается, что полученный результат окажет влияние на существующие практики управления запасами и найдёт применение в реальных условиях. Результат должен систематизировать разрозненные знания из области закупочной деятельности и выявить её новые аспекты, структурировав, расширив и дополнив существующую картину, а разработанные решения поставленной проблемы позволяют говорить о высоком спросе на применение полученных результатах в реальной бизнес практике.
